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Franchise-Test: Harper & Fields

Franchising, maBBgeschneidert (GEWINN

Harper & Fields
vertreibt klassische
Herrenmode nach
Maf8 und sucht in
Osterreich Franchise-
Partner. Eine gute
Gelegenheit fiir
modebewusste
Quereinsteiger.

Wolfgang Pichler, Harper & Fields-
Master-Franchise-Nehmer fir
Osterreich, nimmt an einem Kunden
MaB. Ende 2009 sollen es ihm

15 Partner in Osterreich gleichtun

VON THOMAS WILHELM

o Uber ein Inserat stie der
Salzburger Wolfgang

Pichler, 49, Anfang dieses
Jahres auf Harper & Fields.
Das Franchise-System fiir die
Fertigung von MaBanziigen
war auf der Suche nach ei-
nem Master-Franchise-Neh-
mer fiir Osterreich. Pichler
nahm mit der deutschen

Zentrale Kontakt auf: ,Ich
habe schon langer mit Fran-
chising geliebiugelt, weil
man da bei aller Individua-
litit viel Support bekommt*,
erklirt der ehemalige Sport-
marketing-Fachmann.

Ausdem Kontaktwurde
eine dreitdgige Einschulung
in Deutschland, seit Mai
2008 ist Pichler Master- und
Franchise-Nehmer in einer
Person.

Mit uns finden

Sie was Sie
suchen!

FINDEN STATT SUCHEN:

www.wer-liefert-was.at

DIE LIEFERANTENSUCHMASCHINE
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Als Master-Franchise-
Nehmer ist Pichler in Oster-
reich fiir die Schulung und
Betreuung kiinftiger Partner
zustidndig. Pichler: \Harper
& Fields eignet sich hervor-
ragend fiir den nebenberuf-
lichen Einstieg®.

Sein Ziel ist es, bis Ende
20089 dsterreichweit 15 Fran-
chise-Nehmer zu haben. Ei-
nen zweiten {neben Pichler)
gibt es bereits.

www.wer-liefert-was.at
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www.gewinn.com, unter Aktionen”

Passt auch als Nebenjob gut

Als Harper & Fields-Fran-
chise-Nehmer braucht man
zwar kein Biiro, aberein Au-
to. Man besucht die Kun-
den zu Hause oder an deren
Arbeitsplatz, wo man mit
diesen Stoffe aussucht und
MaB nimmt. .Das dauertet-
wa eine Stunde®, berichtet
Pichler. Hat der Kunde 50
Prozent des Preises ange-
zahlt, werden die MaBe vom
Franchise-Nehmer in die
Produktion von Harper &
Fields nach Tschechien
iiberspielt. Drei Wochen
spater sind Anzug, Sakko,
Mantel, Hose oder Hemd
fertig. Bei einem zweiten
Termin werden dem Kun-
den die Kleidungsstiicke
iibergeben. Pichler: ,Fiir
kleine Korrekturen, die
dann noch auftreten kon-
nen, empfehle ich, einen
ortsansassigen Schneiderin
der Hinterhand zu haben.“
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Die MaBanziige von Har-
per & Fields kosten ab 350
Euro, die Grenze nach cben
ist durch die Maglichkeit
schierunendlicher Individua-
lisierung offen. Im Angebot
sind bmsp;els\\ eiseetwa L.ODO
verschiedene Stoffe. In
Deutschland geben Kunden
im Schnitt rand 700 Euro fiir
einen Anzugaus. Pro Besuch
wird ml-.lum s Hemden und
Accessoires durchschnittlich

um 1.100 Euro bestellt. Wenn

nach zwei Jahren ein Stock
von 200 bis 250 Kunden auf-

gebaut ist und jeder Kunde

ein Malim Jahr etwasbestellt.
kann man davon sehr gut le-
ben®, rechnet Pichler vor. Bei
Stammkunden, deren MaBe
sichnichtandem, erspartman
sich angenehmerweise den
Anmess-Termin.
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Die meiste Zeit geht fur das Aus-
suchen des passenden Stoffs auf,
weiB Wolfgang Pichler

Gute Kontakte sind
entscheidend

~Wichtig sind das Interesse
an klassischer Modeund der
Zugang zu entsprechenden
Kundenschichten®, erklirt
Pichler die Voraussetzungen.
umals Harper & Fields-Fran-
chise-Nehmer Erfolg zu ha-
ben. Ubersetzt heilt das,

Franchise-Test: ¢

man sollte iiber gute Kon-
takte zu Menschen verfiigen,
die oft Anzug und Krawatte
tragen (oder tragen miissen).
Da so geogral fische Grenzen
schwer zu ziehen sind, gibt
es auch keinen Gebiets-
schutz. Sehr wohl geschiitzt
sind aber die Kunden, die
man hat.
Die Einstiegsgebiihr,um

Harper & Fields Franchise-

2 Partner zu werden, betrigt

0.900 Eure. Damit ab*e—
deckt sind die Einschulung
sowie eine Erstausstattung
an Stoffmustern, Werkzeu-
gen und Werbemitteln, was
durchaus angemessen er-
scheint. An laufenden Kos-
ten fallen 6.5 Prozent vom
Bruttoumsaiz an.

Fiir kiinftige Franchise-
Nehmergibt esin Osterreich
iibrigens zwei interessante
Perupt. ektiven: eine Damen-
kollekiion sowie MaBschuhe
sind geplant.

Harper & Fields

Fakten:
Harper & Fields

Franchise-Geber: Harper &
Fields Osterreich, Wolfgang
Pichler, Nesselthalergasse 50,
5020 Salzburg, Tel. 0664/ :
g50 26 73, E-Mail: w.pichler :
@harper-fields.com, Intemet:
www harper-fislds-franchise.at
Gesucht:vertriebsorientierte, :
kommunikationsstarke Men-
schen mit Affinitat zu klassi-
scher Mode
Eintrittsgebuhr:9.200 Eure |
Startinvestitionen: 9.200 :
Euro plus Auto :
Franchise-Gebiihr: 6,5 Pro-
zent vom Bruttoumsatz
Werbegebihr: keine
Vertragslaufzeit: 10 Jahre ¢
Harper & Fields ist Mitgliedim ;
Deutschen Franchise-Verband.

e

SAMSUNG

OMNIA

l’ Mobile

o 6.1 pro losdad




